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       Formation excel avancé 
       informatique 

 
 
 
 

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES 

MORSLI ABDELGHANI 

· Récupérer les revenus de l'école, puis les déposer à la banque 

. Préparer des rapports sur les bénéfices de l’école sur une certaine 

période de temps. Préparer le budget d'audit mensuel et le présenter à 

la direction de l'école. Préparer des rapports financiers pour les 

comptes financiers de l'école et leur analyse financière 

 

Comptable 
Ecole de langues EPLANET ORAN AOUT 2022 — a ce jour 

 

PROFIL PROFESSIONNEL 

LANGUES 

COMPÉTENCES 

FORMATION 

● Situation familial: célibataire 

● Adresse : Résidence kortoba bir 

eldjir oran  . 

● Nationalité : Algérienne 

●Service national: Dégagé de 
service. 
●permis de conduire : B-C 

 

Arabe : Langue maternelle 

Anglais : Avancé (A2) 

Français : Intermédiaire (A2) 

Négociation 

Communication 

Prise de décision 

Capacité d’adaptation 

Connaissance du marché 

· fournit des informations et des conseils aux voyageurs sur les 
attractions locales, les événements, les voyages et 

l'hébergement..  

· · Actions de prospection et identification des besoins pour 

proposer des solutions adaptées. Assure la satisfaction client. 

Commerciale 

Sarl Unilever alger 
fevrier 2021 — aout 2021 

 

Travail en collaboration avec les équipes marketing et logistique. 

Contribution au développement de la marge brute de la société par une action de 

conquête, de fidélisation et d'élargissement de la clientèle. 

Veille sur le marché et identification des prospects potentiels. 

Assistant directeur commerciale 

Agence de tourisme et de voyages bensalem 

Aout 2016 — Janvier 2021 

 

Master 2: finance et banque 
Université Dr taher moulay saida 

 

sep 2018 — juil 2020 

licence :finance d'entreprise 

Université Dr taher moulay saida 

sep 2015 — juil 2018 

Baccalauréat 

LYCEE IMAM MALIK 

2015 

. Contact avec les clients et action de conseil par mail, téléphone, 
visioconférences et rendez-vous en présentiel. 
. Atteinte des objectifs commerciaux et qualitatifs de plus de 110 %. 

. Propositions de solutions adaptées aux besoins de chaque prospect. 

Assistant commerciale 

Sarl tradifoot 
September 2021 — aout 2022 

 

CENTRES D’INTÉRÊT 
SPORT 

EQUITATION 


