
Responsable de la création et de la conception d'activités promotionnelles pour
promouvoir le message souhaité.
Communiquer sur la marque via des campagnes de communication multicanaux digitaux
dont : Facebook, Instagram, LinkedIn, Radio, Télévision, Affichage... etc en veillant à
rester en cohérence avec la stratégie média globale de la maison mère.
Élaborer des stratégies de e-influence et de e-réputation.
Collaborer avec les autres départements pour s'assurer que l'image de marque et les
valeurs sont promues.
Maîtriser le référencement SEO naturelle.
Gérer les Digitals Ads : Facebook, Instagram, Google.
Entretien du site web (mise à jour des prix, Benchmark...)
Assurer une veille concurrentielle et analyser le comportement des consommateurs, afin
de sentir les tendances du marché.
Analyser la concurrence commerciale et maintenir une liste de contacts.
Développer des partenariats (médias, annonceurs, distributeurs...) permettant d’accroître
les ventes ou la notoriété de marque.
Analyser les KPIs; préparer rapports et analyses pour les réunions avec la direction et les
réunions décisionnelles.

Novembre 2020Amal Médical
Responsable marketing digital
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Mars 2020  Octobre 2020NATURALLABO
Délégué médical et pharmaceutique
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J'ai représenté un laboratoire pharmaceutique qui a mis au point une innovation dans le
domaine dermatologie . Mon rôle était de promouvoir cette nouvelle molécule auprès des
professionnels de santé afin qu’ils le prescrivent davantage à leurs patients. Au-delà de
l’argumentaire au sujet du produit proposé, une parfaite connaissance de chacun des
médicaments ou des solutions médicales présentées est demandée.

Je souhaite obtenir une opportunité d'emploi où je peux appliquer mes
connaissances, compétences et capacités dans un environnement
professionnel.

Portable
+216 58 827 221

BELHASSEN 
KESKES
E-mail
Keskesbelhassen91@gmail.com

Avril 2022MK consulting
Key Account Manager

Présent
En interim

Élaboration et mise en forme des offres commerciales.
Négociation des offres  avec les clients.
Assurer une veille sur le secteur d’activité et les marchés cibles.
Veiller à collecter tous les documents nécessaires à la facturation client.
Mettre à jour les différents états de suivi liés à l’opération et le CRM.
Veiller à la bonne exécution des demandes des consultants.
Assurer la coordination et la coopération des différents intervenants internes pour
garantir la qualité de service et assurer la satisfaction du client.

https://interim.ooreka.fr/comprendre/contrat-en-interim


2017 - 2019

MASTER DE
RECHERCHE

DESIGN IMAGE

INSTITUT SUPERIEUR DES ARTS ET
METIERS ISAMS (SFAX)

2016 - 2017

LICENCE EN DESIGN
IMAGE SPÉCIALITÉ

AUDIOVISUELLE

INSTITUT SUPERIEUR DES ARTS ET
METIERS ISAMS (SFAX)

2012 - 2013

BACCALAUREAT
SCIENTIFIQUE SCIENCES

EXPÉRIMENTALES

LYCEE SECONDAIRE HABIB THAMEUR 
 LSHTB (BIZERTE)
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Compétences
interpersonnelles

1.Leadership
2.Management
3.Gestion du
temps
4.Gestion d’équipe

Outils et
Technologie

1.Marketing digital
2.E-commerce 
3.Production
audiovisuelle
4.Design graphique
5.Stratégie
d’entreprise
6.Gestion du
changement
7.Gestion des ventes
8.Relations publiques
9.Services de santé

Connaissances
du secteur

1.Marketing digital
2.E-commerce 
3.Production audiovisuelle
4.Design graphique
5.Stratégie d’entreprise
6.Gestion du changement
7.Gestion des ventes
8.Relations publiques
9.Services de santé
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Juin Google Ateliers Numériques
Fondamentaux du marketing numérique

2022

Juillet 2018 Dordogne (Argentat-France)
Workshop et exposition de design graphique Histoires de
passages "Connecter / Déconnecter" France
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MarsÉsam Caen/Cherbourg
Workshop et exposition de design graphique
"Pressez-vous 10" Caen France

2018

DécembreEcole Nationale d'Ingénieurs de Sfax 

WORKSHOP Unity 3D 

2017

Avril
INSTITUT SUPERIEUR DES ARTS ET
METIERS SFAX
WORKSHOP '' POSTER FOR TOMORROW " DROIT À LA VIE

2017
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