OUALID HABAIEB

Spécialiste en Marketing

Au cours de mes expériences, j'ai appris a gérer les attentes et a garantir
une communication fluide avec les clients. Atteindre la satisfaction des clients
est la partie la plus importante de notre travail, ce qui constitue I'un de mes
objectifs.

DIPLOMES ET FORMATIONS
Sep 2019 Diplébme de Master Professionnel en Marketing de la Distribution

FSEG MANAR : Faculté des sciences Economiques et de Gestion Tunis

Licence Appliquée en Marketing Option : Technique de Vente
ISETS : Institut supérieur des études technologiques de Sfax

Jun 2017

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Chargé de crédit en microfinance

Jun 2020 -
Sep 2020 CFE, Tunisie
e Négocier et conclure des ventes.
e Assurer un suivi commercial rigoureux aupres de vos
clients.
e Piloter et assurer le suivi des ventes afin de permettre
I’atteinte des objectifs.
Représentant commercial
Mar 2020 - Groupe Golden Tulip,
Mai 2020 e Contribuer a la conception et au développement de
solutions orientées vers le client.
e Visites de clients et de sites de construction.
e Représenter les produits et services de |'entreprise.
Mai2019-  Stagiaire | Projet de Fin d'Etudes (PFE)
Jun 2019 TUNISAIR, Tunisie
e Utiliser la communication numérique comme un élément
essentiel pour influencer la perception des clients.
Mar2017-  Stagiaire | Projet de Fin d'Etudes (PFE)
Mai 2017 ATS, Tunisie
e Création de base de données au profit des entreprises de
soudage.
Mai 2017 Stagiaire | Projet de Fin d'Années (PFA)
Jun 2017 -

OACA, Tunisie
e Contréle de gestion et suivi des performances.

CONTACT

Q. 22054 702
M hbaiebwalidl@gmail.com

9 15 Av. Youssef Rouissi manar
2 Tunis
Q Permis européen

[[E3 Télétravail ou présentiel

COMPETENCES

e Créativité

e Communication

e Esprit d'équipe

e Respecter les délais
e Aimable

e Réflexion critique

e Résilience

CERTIFICATIONS

Formation de création
d’une entreprise au sein
de pépinieres des
entreprises.

LANGUES

Arabe EE—
Espafiol —
Frangais —

Anglais —



