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Mme Ihcène MENACER 

  
 

ENSEIGNANTE Module ‘Formulation’ |UNIVERSITE SAAD DAHLEB BLIDA  

Février 2019 – Juillet 2019 

CADRE TECHNICO-COMMERCIALE Niveau 2|ENTREPRISES EPE DIPROCHIM SPA HUSSEIN-DEY ALGER 

Juin 2015 – Aout 2018 

Département Vente [Juin 2015 - Février 2018] 

- Elaboration des tableaux de bord de l’activité commerciale, prospection et satisfaction de portefeuille client. 

- Etablissement des devis, commandes et gestion des contrats et conventions. 

Département développement et partenariat [Février - Aout 2018] 

- Participation aux séminaires d’affaire, les congrès, les foires Amplification de l’activité commerciale (client, fournisseur…) 

- Planification des statistiques des importations (CNIS) et l’investissement en Algérie (ANDI), étude des projets de productions et 

recherche de nouveaux partenaires (chambre internationale du commerce, ambassades...). 

SECRETAIRE GENERALE|LIGUE DE TENNIS DE BLIDA 

Septembre 2013 – Septembre 2014 

MASTER en Génie Chimique, Spécialité : Génie de la formulation / UNIVERSITE SAAD DAHLEB BLIDA 

2013– 2015 

LICENCE enGénie des procédés chimique, option : Génie chimique/UNIVERSITE SAAD DAHLEBBLIDA 

2011 – 2013 

STAGES COMPETENCES LANGUES 

- PROJET FIN D’ÉTUDE MASTER (MARS 
-AOUT 2017) Organisme National de 
Contrôle Technique des Travaux 
Publics CTTP | Kouba-Alger 
 
-PROJET FIN D’ÉTUDE LICENCE (MARS-
AVRIL 2013) SONATRACH/ Complexe 
GL1K-Skikda 
 
-STAGIAIRE (MARS-AVRIL 2014) 
Entreprise SAIDAL Biotic | Gué de  
Constantine-Alger 

- MAITRISE LES OUTILS 
INFORMATIQUES: Excel, Word, Power-
point, Photoshop 
 
- MARKETING DIGITAL:  
ReseauxSocieux Facebook, Instagram 
 
- AUDIT INTERNE 
 
- Sens relationnel, Bonne Capacité 
d’écoute, créativité, dynamisme, 
rigueur et esprit d’analyse 
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 Arabe : Native 

 Français : Courant 

 Anglais : Moyen 

BACCALAUREAT en Science Expérimentale/LYCEE IBN TOUMERT BOUFARIK 

2010 

- PROSPECTION ET GAIN DE NOUVEAUX CLIENTS / Ecole de Formation en Management (EFM), Bordj El Bahri, Alger 

- FORCE DE VENTE / Institut de Management Stratégique et d’Intelligence Economique (IMSIE), Alger 

- AUDIT QUALITE SELON LA NORME ISO 9001 version 2015 (IFAGE) 

- ANIMATION PEDAGOGIQUE DESECRITS PROFESSIONNELS 

- ATELIER de formations de perfectionnement sur les plastiques et les produits de traitement des eaux. 
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ASSISTANTE COMMERCIALE |EURL SIRINE TRADING A OULED CHBEL BLIDA 

Novembre 2021 – Février 2022 


