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الخبرات المهنية

نبذة عني

شركة العشري
مندوب مبيعات

إتقان استراتيجيات التسويق وتقنيات البيع.
كفاءة في استخدام الحاسوب وتطبيقاته المختلفة.

القدرة على التفاوض وتقديم عروض أسعار.
التعاون مع الفرق الداخلية لضمان تسليم المنتجات

والخدمات في الوقت المناسب.

أبحث عن وظيفة في مسيرتي لتعزيز مهاراتي واكتساب الخبرة لإحداث
تفاعل إيجابي مع المجال العلمي والرغبة في تحقيق مكانة تنافسية
من خلال العمل تحت ضغط والتميز بالدقة للمساهمة في تحقيق

أهداف الشركة .

شركة آرما
مندوب مبيعات

معرفة تامة بالمنتجات والخدمات والقدرة على تسويقها
بالشكل الأفضلو والإجابة على تساؤلات العملاء .

تحليل البيانات وفهم متطلبات السوق.
تقديم خدمة عملاء ممتازة وبناء علاقات مع العملاء.

الجمعية المصرية لتنميه وتطوير المشروعات
لييد 

2018 - 2016

2035 - 2032

 2021 - 2019

محاسب

2023- الانشركة إنجاز لتنميه وتطوير المشروعات 



المهارات الشخصية

مهارات تواصل ناجحة تمكنك من بناء علاقات قوية مع
العملاء والحفاظ عليهم.

الاستماع الممتاز والفعال لفهم احتياجات العملاء وتحقيق
متطلباتهم.

مهارات التواصل اللفظي أي قدرة على الإقناع ولباقة في
الحديث

الذكاء العاطفي والقدرة على الاستماع للشكاوي وحل
المشكلات

مهارات تنظيم وإدارة الوقت.
التفكير الاستراتيجي والإبداعي .

مهارات قيادية وتحفيز الفريق وبناء بيئة عمل إيجابية.
العمل تحت الضغط

المرونة في التعامل مع رفض العملاء على اختلاف
أنواعهم.

الأمانة والإخلاص والدقة وفي العمل.
الانضباط والالتزام بالمواعيد

المظهر الحسن والهندام الأنيق.
الرغبة في التفوق والنجاح والسعي المستمر لتطوير

الذات باتباع برامج تدريبية وحضور ندوات ومؤتمرات

مندوب مبيعات

الطموح والقدرة على تعلم مهارات جديدة
أقبل الشغل تحت ضغط وبدوام كامل .

 العمل ضمن الفريق.
 الانضباط بالمواعيد
الأمانة والاحترافية

المهارات


