Mohamed Rafik MAKRE

Né le 18/07/1987, célibataire Profil : Rigoureux, innovant et dynamique, je justifie d’une
Tel : + 212 601 31 60 29 expérience avérée dans le commerce, transport et logistique,

Import et Export.

makre.m.rafik@gmail.com

Je recherche actuellement un poste de responsable des transports

Mobile géographiquement pour intégrer une entreprise prospére et en pleine croissance.

Expériences Professionnelles

++ Juillet 2022 — Aoiit 2023: Responsable Logistique - SOCLIMATEC (Rabat)

* Gérer et planifier les transports selon les marchandises et/ou machines et engins.

* Surveiller la livraison des commandes et gérer la documentation pertinente.

« Vérifier et optimiser les frais liés aux opérations logistiques.

* Veiller a ce que le transport des engins et machines se fasse dans les meilleures conditions.
* Développer des systéemes de tracage efficace des flux de marchandises.

* Assurer le respect des normes en matiére de qualité et de sécurité.

* Assurer le reporting des données logistiques (consommation, Km, état de la flotte,,,etc.)

¢ Janvier 2016 a Fév2022: Administratif et commercial- GAVIOTA SIMBAC MARRUECOS(Rabat)

* Planifier les procédures administratives de traitement des commandes

* Déclencher un ordre de production et le transmettre au service concerné

e Suivre |'état d'avancement de la fabrication des produits

* Organiser les expéditions des commandes

* Traiter des dossiers de contentieux (litiges, réclamations ...)
Chargé des Importations en 2018:

e Gérer les opérations Achat-Import.

* Suivre la rotation des stocks et alerter les besoins en importation.

* Veiller au bon déroulement des opérations douaniéres en respectant les procédures
douanieres et coordonner les activités de dédouanement .

* L’enregistrement de la marchandise sur le site PORTNET et préparations des licences d’import

* Consulter les transporteurs et choisir celui qui présente la formule la mieux adaptée par
rapport au besoin.

¢+ Janvier 2014 — Nov 2015 : Chargé des Achats au sein de la société COAKAL (Nador)

* Identifier et définir les besoins de I'entreprise.

* Organiser et classifier les achats production et hors production.

* Analyser la dépense et prospecter les marchés.

* Conduire les négociations avec les fournisseurs et élaborer les contrats.

Formations Académiques Formations Intra-Entreprises

2012 - 2013 : Master Spécialisé en Gestion Techniques de vente
Internationale de I'Université Jean Monnet st Etienne
2008 — 2013 : Bac + 5 Ecole Supérieure Internationale
de Gestion ESIG, Option Gestion Internationale. Logiciel ODOO et CIEL
2006 — 2007 : Baccalauréat sciences expérimentales a

Nador.

Microsoft Axapta

Divers

Compétences linguistiques:

Arabe: Langue Maternelle
Frangais: Bilingue
Anglais: bien

Espagnol: Courant

Compétences en
informatique:

e Pack Office
*  Sphinx
* Sage,

Conduite : Permis B

Missions

Fev. 12 a Mars 12:

Analyse sectorielle, gestion
stratégique de I'information
chez CNIA Saada Assurance.

Centres d’intérét

Lecture : Livres et
magazines économiques,
commerce international.
Voyage.



