
 

 

 

 

 

 

  

  

 

FORMATIONS ACADEMIQUE 

2021 : Licence Professionnel-Gestions 

Commercial & Logistiques « Ecole 

National de Commerce et Gestion  

Tanger  » 

2015 : Technicien Spécialisé  Génie 

Electrique Industrielle 

« Institut Spécialisé De Technologie 

Appliquée, Meknès  ». 

2013 : Technicien Génie Electrique 

Industrielle 

« Institut Spécialisé De Technologie 

Appliquée, Meknès  ». 

2011 : Baccalauréat «  Science 

expérimentale » lycée Imam El Ghazali, 

Meknès. 

OUTILS INFORMATIQUES 

Microsoft Office: Word, Excel, Power 

Point,  

 

LANGUES 

Arabe : Langue natale 

Français : Maitrisée 

Anglais : Intermédiaire 

CENTRES D’INTERETS 

Natation, voyage en groupe, lecture 

et bricolage. 

Permis de conduire B 
 

CERTIFICAT 

Certificat de mérite « forum 

international d’innovation 2011 a Los  

Angeles USA ». 

Attestation d’encadrant à la 

compétition des jeunes inventeurs 

2012. 

Certificat de formation  IFMIA Tanger : 

Métrologie utilisation des moyens de 

mesures. 

Certificat de formation IFTEC France : 

câblage filaire & composant 

traditionnels selon IPC/WHMA-A620 & 

I’IPC-A-610. 

 

HICHAM AIT KHOUYA  
RESPONSABLE TECHNICO - COMMERCIAL 

: Comp Hassani N° 189 Im 44 Tanger 

: +212-625-73-01-93 

 

 : Hm.aitkhouya@gmail.com 

De Janvier 2022 jusqu’à Présent  

Responsable Technico-commercial au sein de la société ABRATEX SARL 

Au «  Tanger & Kenitra »  j’étais amené à établir les tâches suivantes  

• La prospection clientèle   

• La gestion portefeuille clientèles   

• Consultation Techniques  

• Gestion les flux de livraisons   

• Proposition des solutions adaptées (technique & financière) 

• Négociation, suivi des commandes,  

•  

De Février 2021 à Décembre 2021  

Technico-commercial au sein de ARMAGREB ARSAM GROUPE SARL Au 

«  zone Franche de Tanger  »  j’étais amené à établir les tâches suivantes  

• La prospection clientèle   

• La gestion portefeuille clientèles   

• Consultation Techniques  

• Gestion les flux de livraisons   

• Proposition des solutions adaptées (technique & financière) 

• Négociation, suivi des commandes,  

•  

 D’Aout 2017 – à Février 2021 

Technico-commercial au sein de GROUPE TRANSFLEX SARL Au «  zone 

Franche de Tanger  »  j’étais amené à établir les tâches suivantes : 

• La prospection clientèle   

• La gestion portefeuille client  

• Consultation Techniques  

• Piloter la logistique de stock et la distribution de produit 

• Gestion les flux de livraisons  National & International  

• Proposition des solutions adaptées (technique & financière) 

• Négociation, suivi des commandes, facturation  

• Chargé administrative & Achat  

• Lancement de production 

•  

De Mai 2016 à Août 2017 

Technico-commercial au sein de  SESNA SARL »  j’étais amené à établir les 

tâches suivantes : 

• La prospection clientèle   

• La gestion portefeuille clientèles   

• Consultations Techniques  

• Gestion les flux de livraisons   

• Proposition des solutions adaptées (technique & financière) 

• Négociation, suivi des commandes,  

 

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES  


